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＜概要＞

・ビジネスシーンで必要となる基礎的な交渉理論（ZOPA、BATNA、アンカリング、交渉戦術、
認知バイアスなど）を理解していただきます。
・事例に基づくロールプレイングを通して、交渉理論を実践してみていただきます。
・本講座は交渉アナリスト資格試験（NPO法人日本交渉協会）の講座内容に基づいています。
・「今まで交渉について勉強したことがない」 「自分の交渉の進め方が正しいかどうか確認したい」
「部員に適切な交渉の指導ができるようになりたい」 という方におすすめな内容です。

＜カリキュラム＞

1. 価格交渉の構造を理解する
・留保点、出発点、ZOPA、BATNA、アンカリング、対立話法など

2. 代表的な交渉戦術を理解する
・立場固定戦術、譲歩戦術のお作法、ショッピングリスト戦術、善玉悪玉戦術など

3. ≪演習≫ロールプレイング
4. 交渉における心理的なワナを理解する
・行動のエスカレーション、迷信：パイの大きさは決まっている、フレーミングなど

5. ≪演習≫ロールプレイング

閉講

関東支部 2019年度

平素はファミリ会活動にご高配を賜り、厚く御礼申し上げます。

本シリーズは“コミュニケーション能力”や“対人関係能力”の向上を目的に全6回シリーズで開催いたします。

最終回となる第6弾は「ビジネス交渉実践講座」です。

プロジェクトの複雑化やニーズの高度化と対応のスピード化に伴い、ICTエンジニアは優れた技術者であると同時に、

お客様やチーム内外を取りまとめる優れた交渉能力が必須になっています。本講座では交渉学の基礎的な理論を学び、

その理論をロールプレイングの中で実践し、スキルとして習得していきます。

皆様におかれましては、業務ご多用の折とは存じますが、是非とも本講座をご活用いただきますようお願い申し上げます。

FUJITSUファミリ会関東支部
支部長 貝塚 真樹

株式会社インフォテクノ朝日
人事部エデュケーショナル・エバンジェリスト開 催 概 要

開催日時 2020年1月24日（金）10:00～17:00 〔開場（受付開始）：09:30～〕

場 所 富士通株式会社 汐留本社 ユーザコミュニティサロン（汐留シティーセンター6階）

参加対象 FUJITSUファミリ会関東支部会員企業の方で
・ビジネスシーンで必要となる基礎的な交渉理論を学びたい方
・チーム内外を取りまとめる交渉能力を身につけたい方
※業種・職種・性別を問わず役立つ内容ですので、ご興味のある方は是非ご参加ください。

申込定員 80名（申込先着順）

参加費用 無料

申込方法 FUJITSUファミリ会ホームページ（関東支部）よりお申込みください。
https://jp.fujitsu.com/family/sibu/kanto/

申込締切 2020年1月22日（水） ※ただし、定員に達し次第締め切りとさせていただきます。

講 師 株式会社オイコス メンター 望月 明彦 氏

対象 経営層 部長層 課長層 リーダー層 中堅層 若手層 関心のある方全て

ビジネスコミュニケーションシリーズ⑥

「ビジネス交渉実践講座」 ～ビジネスを成功に導く交渉術を身につける!!～

※昨年度同セミナーを受講された方は、 内容が重複する部分が一部ございます。

https://jp.fujitsu.com/family/sibu/kanto/


講師プロフィール

株式会社オイコス メンター
公認会計士・交渉アナリスト 望月 明彦 氏（もちづき あきひこ）

《役職等》
・日本交渉協会 理事（現任）
・望月公認会計士事務所 代表（現任）
・ディップ株式会社監査役（東証1部上場）（現任）
・アイビーシー株式会社監査役（東証1部上場）（現在）
・日本公認会計士協会東京会 研修委員会副委員長（2010～2014）
・経済産業省コンテンツファイナンス研究会 委員（2002～2003）

《略 歴》
早稲田大学政治経済学部卒。監査法人トーマツを経て、慶應義塾大学大学院経営管理研究科
（ビジネススクール）へ入学。その後、上場企業にて経営企画 責任者として資本政策の立案・実施、
合併会社の設立、各種M&Aなどを手掛ける。
さらに、アーンストアンドヤングの日本法人にて上場企業同士の経営統合のアドバイザー等を務める。
2010年より、望月公認会計士事務所代表。日本交渉協会理事。

＜ご参考＞昨年受講者の声

・日常生活にも、役立ちそして大変勉強になりました。
・今回、初めての参加でしたが、他社の方々と関わることができ、さまざまな考えに触れることができました。
・貴重な経験をすることができました。また参加したいです。

ご留意事項

・昨年2月8日に実施の 「ビジネス交渉実践研修」と内容が重複する部分が一部ございます。

会場のご案内

富士通㈱ ユーザコミュニティサロン
（汐留シティセンター6階）
※低層階エレベーターで直接6階にお越しください。

〒105-7123 東京都港区東新橋1-5-2
https://www.fujitsu.com/jp/about/corporate/
facilities/shiodome/

＜交通のご案内＞
JR山手線「新橋駅」汐留口 徒歩3分
東京メトロ銀座線「新橋駅」2番出口 徒歩3分
都営浅草線「新橋駅」汐留方面出口 徒歩1分
都営大江戸線「汐留駅」新橋駅方面出口徒歩1分

お問い合わせ先

FUJITSUファミリ会 関東支部 事務局

〒105-7123 東京都港区東新橋1-5-2（汐留シティセンター）

富士通株式会社 カスタマーリレーション部内

TEL：03-6252-2253(直通) FAX：03-6252-2798

ホームページ：https://jp.fujitsu.com/family/sibu/kanto/

Facebook : https://www.facebook.com/fujitsufamily/

E-mail ：contact-family-kanto@cs.jp.fujitsu.com

FUJITSUファミリ会
関東支部ホームページ
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