
募集定員 各回20名

申込締切 2020年 12月 2日(水)

参加費用 各回無料

申し込み

FUJITSUファミリ会四国支部のホームページからお申込みください
https://jp.fujitsu.com/family/sibu/sikoku/ (「ファミリ会 四国」で検索)

＊テキストを講師会社(株)インソースから研修2日前までに送らさせていただきますので、お届け先の住所を
記載するようお願いいたします。

講 師 株式会社インソース 川北 真也 氏(第1回)、 佐藤 浩司 氏(第2回)

視聴方法

【視聴ツ－ル】 Webコミュニケーションツール ｢Zoom｣ を利用します。

・ご参加者の方に研修日の2日前までに研修会URLとパスワードをメールで通知します。

＊研修開始の20分前から接続可能です。研修開始10分前までに接続確認をして、研修開始までお待ちください。

＊通信環境は最新バージョンをお客様でご用意いただきますようお願いいたします。有線LANでの接続を推奨しています。

＊本セミナーの回線使用料は、お客様のご負担となります。

【視聴環境】

□ご用意頂くもの

・インターネットに接続されたパソコンで、カメラ及びマイク・スピーカー(ヘッドセット推奨)をご用意ください。

＊パソコン以外のタブレット、スマートフォンをご利用の場合は事前に事務局にご連絡ください。

□事前確認（研修会当日までに）

・｢ミーティングテスト：https://zoom.us/test｣に接続し、マイク、スピーカー、カメラの動作確認をお願いします。

＊｢起動中｣で先に進まない場合は、画面に表示されているメッセージに従って対応してください。

＊その他｢Zoom｣については、https://zoom.us/jp-jp/meetings.htmi をご確認お願いします。

□接続方法

・送付された招待URLをクリックして、｢コンピューターでオーディオに参加｣をクリックして、参加承認をお待ちください。

ライブ研修

FUJITSUファミリ会四国支部事務局 猪原
〒760-8510 香川県高松市藤塚町1-10-30 ベストアメニティ高松ビル
TEL：087-812-8002 FAX：087-812-8241 E-mail：contact-family-sikoku@cs.jp.fujitsu.com

お問い合わせ

2回シリーズ 営業研修

回 日程 時間 講座概要

第1回 2020年 12月 9日(水) 13:30 ～ 17:30

営業力強化研修 ～成果を出すための原理・原則～
・成果を上げる営業とは
・自社を取り巻く環境を理解する
・ターゲットを絞り込む
・顧客へ効果的に提案する

第2回 2021年 1月 14日(木) 13:30 ～ 17:30

営業研修 ～案件管理強化編
・成果を出している営業とは
・案件管理～顧客の見込み状況を可視化する
・情報収集フェーズの顧客へのアプローチ
・比較・検討フェーズの顧客へのアプローチ
・意思決定フェーズの顧客へのアプローチ

ファミ奴ちゃん

日頃営業活動が忙しくて研修会に参加できない方への朗報です。自席で、研修が受講できます。

第1回は、若手や中堅営業の方を対象に、自身の営業活動を振り返りながら、「目標を達成する行動ができている

のか」「戦略的で効率的な営業活動ができているか」を徹底的に考えていただきます。

第2回は、若手からリーダー層の方を対象に、営業管理・顧客分析・案件攻略の３つの視点から、営業としての案件

管理スキルを 身につけていただきます。結果を出すために、営業が管理すべき数字や情報を理解していただいたうえで、

見込み状況の可視化手法やクロージングに向けた顧客へのアプローチ方法を学んでいただきます。

動画配信ではなく、講師との双方向のやり取りや、参加者同士のグループディスカッションを行います。

また、2回シリーズになっていますので、2回を通して参加されることをお薦めしますが、各々の参加もできます。
＊どちらの回も営業を1年以上経験されている方をおすすめします。


