
平素は、ファミリ会活動にご高配を賜り、厚く御礼を申し上げます。 
さて今般、「ビジネスモデルから発想する ICT 活用策立案講座」を開催致しますので、ご案内申し上げます。 

ビジネスモデル・キャンパスとは、世界 22 ケ国で 20 万部をすでに突破しているビジネス書で、カナダ政

府をはじめ、世界中の組織で活用されているフレームワークです。本講座は、ビジネスモデル・キャンバス

を使ってビジネスモデル可視化をしながら、ビジネス全体からみた ICT 活用策を自ら発想する演習を行いま

す。是非、本講座をご活用いただきますようお願い申し上げます。 

日   時   2014 年 2 月 7 日(金)  13:30～17:30［開場（受付）：13:00～］ 

場   所   ㈱富士通エフサス「みなとみらい Innovation & Future Center」 

お申込方法  【ホームページ】  http://jp.fujitsu.com/family/sibu/kanto/ 

        FUJITSU ファミリ会ホームページ（関東支部）よりお申込みできます。 

              【E-mail】 ffkanto@ml.sales.fujitsu.com 

         セミナー名、会員名、所属・役職、お名前、E-mail アドレスをお知らせください。 

申込受付    参加証等は発行いたしませんので、直接会場にお越しください。 

対   象   ・部門を横断して、既存ビジネスモデル変革に取り組みたいと考えている方 

・顧客に提供する製品やサービスを最適的な方法としたいと考えている方 

 その他、新規ビジネスの検討に興味がある方（100 名 /申込先着順） 

参加費用     無料  

当日スケジュール 

13:00～ 受付開始 ※受付にて会社名とお名前をおっしゃってください。 

   ＦＵＪＩＴＳＵファミリ会 
 

語りあう夢、きそいあう知恵 

FUJITSU ファミリ会 関東支部 

ビジネスモデルから発想する『ICT 活用策立案講座』  

今話題のビジネスモデル・キャンバスを事例で体験！ 
ワークショップ開催のご案内 
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F U J I
FUJITSUファミリ会関東支部 
支 部 長    丹 呉  長 之 輔 
〔水澤化学工業株式会社 取締役〕 

 2013 年度新規コース 

13:30～17:30 

・ビジネスモデル・キャンバスとは何か？ 
・ビジネスモデル・ジェネレーションを実践する!! 

－キャンバスの作成にトライ 
－自社のキャンバスを描いてみる 
－ICT を活用したビジネス拡大について発想する 
－ICT の新しい活用策を立案する 

講師  富士通株式会社 知的財産権本部 知的財産イノベーション統括部
マネージャー 林 省吾 氏 

ビジネスモデル・ジェネレーション 
 ｱﾚｯｸｽ･ｵｽﾀｰﾜﾙﾀﾞｰ、ｲｳﾞ･ﾋﾟﾆｭｰﾙ 

 小山龍介(翻訳) 翔泳社 

講師の林氏は、富士通において、ビジネスモデルキャンバス等のツールを用いて  

新規ビジネス検討支援の業務を行っています。ICT 企業ならではの新ビジネス検討 

ノウハウをお伝えします。 

★開催会場が変更になりました。 



 

  

FUJITSU ファミリ会  関東支部 事務局担当 
〒105-7123 東京都港区東新橋 1-5-2（汐留シティセンター） 
富士通株式会社 統合マーケティング本部 カスタマーリレーション部内 

TEL：03-6252-2253(直通) FAX：03-6252-2798 
ホームページ：http://jp.fujitsu.com/family/sibu/kanto/ 
E-mail：ffkanto@ml.sales.fujitsu.com 

お問い合わせ先 

当日使用するツール「ビジネスモデル・キャンパス」 

ビジネスの全体像を 9 つの箱で整理し、全体を１枚で俯瞰するツールです。 

一般的な分析の手法として、4P や 3C などがありますが、ビジネスモデル・キャンパスは 

1 つの要素が変化すると他の要素も変化する等、それらが視覚的に分かるのが特徴です。 

㈱富士通エフサス 
「みなとみらい Innovation & Future Center」 
（クイーンズタワー横浜 B 棟 9F） 

［〒〒220-6109  神奈川県横浜市西区みなとみらい 2-3-3   

Tel： 045-222-4310］ 

 http://jp.fujitsu.com/group/fsas/facilities/future-center/ 

＜交通のご案内＞ 

JR 京浜東北線･根岸線 桜木町駅 徒歩 15 分 

みなとみらい線 みなとみらい駅 徒歩 5 分 

 

みなとみらい線 みなとみらい駅 徒歩 5 分 

 

 

みなとみらい線 みなとみらい駅 徒歩 5 分 

 

会場のご案内 

 

①顧客セグメント 

②価値提供 

③チャネル 

④顧客との関係 

⑤収益の流れ 

⑥リソース 

⑦主要活動 

⑧パートナー 

⑨コスト構造 

《受講メリット》 

・ビジネスの全体像を俯瞰しながら、最適な ICT 戦略を検討することができる｡ 

・新しいビジネスモデルの革新性や新奇性を高める ICT 活用を考えることができる｡ 

・ビジネスモデルにおける ICT の貢献をステークホルダーにわかりやすく説明できる｡ 
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